
主催：独立行政法人高齢・障害・求職者雇用支援機構香川支部
ポリテクセンター香川 生産性向上人材育成支援センター
ＴＥＬ ０８７－８６７－６７２８ FAX ０８７－８６７－６７１３

令和８年

９月１０日（木）
9:30～16:30

JEED香川 生産性

【会場】 ポリテクセンター香川

【対象者】 初任層

【定員】 １６名

【申込締切】令和８年８月２７日（木）

・各グループに１台、デモ機をご用意。

・ご自身のスマホ・PCの持ち込みも可能です。

－講師紹介－

株式会社東京ナレッジプラン

伊藤 健司（いとう けんじ）

IT企業で10年間、顧客課題を起点とした提案
営業に取り組み、新規開拓および新商品・
サービスの導入提案を数多く実施。その経験
をもとに独立後も提案型営業を継続している。
特に属人的になりがちな営業スキルを「誰で
も実践できる型」として整理し、初任層が現
場ですぐに使える新規開拓・提案力の習得を
支援する。

－コースの特長－

新規顧客、新商品・サービスの開拓ができる提案営業の手法を学び、実際の顧客
を想定し営業側から能動的（自発型）な提案ができる営業手法を習得する。

令和８年度生産性向上支援訓練のご案内

～ AIと一緒に学ぶ「提案型営業の基本」 ～

№１７ 提案型営業手法

－コース内容－

■提案型営業とは

⑴営業を取り巻く環境の変化

⑵売る力と価値を提案する力

⑶提案型営業の基礎知識

⑷提案型営業の要素【演習1】

■顧客ニーズと自社商品・サービスの強み分析
⑴３C（Customer, Competitor, Company）分析
⑵市場・顧客の変化を知るファイブフォース分析
【演習2】
ファイブフォース分析、PEST分析、SPT分析を解説。

⑶自社の強み・弱み（SWOT分析など）
【演習3】
SWOT分析の解説とSWOTクロスを理解。

⑷成功するための要因（Key Success Factor）
【演習4】
マーケティングミックス(4P）を解説し、成功するため

の要因を発見する。

コースの
ねらい

受講料 (１名につき)

3,300円（税込）

生成AI×4Pで提案を最速設計
【演習4】生成AIを用いて4P
を効率的に設計。
さらにロープレを実践し提案営業
を自社で再現できる力を養う。




