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セールスマンに求められる能力とは・・・？

№１２ マーケティング志向の

営業活動の分析と改善

令和８年

７月２３日（木）
9:30～16:30

JEED香川 生産性

【会場】 ポリテクセンター香川

【対象者】 中堅層

【定員】 １６名

【申込締切】令和８年７月９日（木）

－講師紹介－

株式会社中尾経営

代表取締役 中尾 友和
㈱福寿園で12年間、主に量販店向けの営業に
携わる。新規開拓したお店は500店舗を超え、
年間最優秀社員賞受賞などの成績を収める。
2016年開業。自身の経験と様々なコンサルメ
ソッドを組み合わせ、稼ぐ力を倍増させる「倍
増経営術」を確立。「倍増経営」は現場の従業
員でもすぐ実行できると評判で、支援企業では、
3ヵ月で71社新規開拓、年末キャンペーン売上
高前年比576%などの成果が報告されている。

－コースの特長－

現場が「やってみたくなる」「動きたくなる」
ような戦略・戦術の考え方や改善手法をお伝え
します。

マーケティングの本質とマーケティング志向の営業活動を理解し、自社の商
品又はサービスの価値を提供するに当たってのマーケティング志向の営業活
動について、分析し、改善策の検討方法などを習得する。

生産性向上支援訓練のご案内

－コース内容－

■マーケティングの本質
⑴マーケティングの基礎・考え方

⑵顧客とニーズ

⑶マーケティングの本質

【演習】顧客における購買思考に係るディスカッション

■マーケティング志向の営業活動
⑴顧客が求める商品とサービスの提案

⑵営業プロセスの標準化

⑶ITを活用した購買行動の分析

【演習】ニーズを踏まえた営業活動のプラン策定演習

■営業活動の分析と改善
⑴営業活動の現状把握と分析

⑵顧客が求める価値の分析

⑶営業活動の改善策の検討（レクチャー）

【演習】営業活動の改善策の検討

受講料
１名につき

3,300円
（税込）

コースの
ねらい




