
●申込方法●裏面の受講申込書に必要事項をご記入のうえ、FAXまたは

E‐mailでお送りください。

●ご注意ください●受講申込書の注意事項をご確認のうえ、お申込み

ください。申込後の取消は、申込締切日までとさせていただきます。

TEL ： 018-873-8036
FAX ： 018-873-2531

E-mail ： akita-seisan@jeed.go.jp

生産性センター業務課

独立行政法人高齢・障害・求職者

雇用支援機構 秋田支部

秋田職業能力開発促進センター

(ポリテクセンター秋田)

詳細はポリテクセンター秋田の

ホームページにて公開しています。

https://www3.jeed.go.jp/akita/

poly/biz/seisan.html

ポリテクセンター秋田 生産性向上支援訓練のご案内

推奨対象者

開
講

三谷 昌明 氏

実施機関

パナソニック

エレクトリックワークス創研株式会社

協同組合秋田卸センター
(秋田市卸町3-6-3)

会 場

基本項目 主な内容

マーケティングの本質

・マーケティングの基礎

・マーケティングの考え方

・顧客とニーズ

・マーケティングの本質

マーケティング志向の

営業活動

・顧客が求める商品とサービスの提案

・ニーズと自社商品をつなぐ営業の役割

・営業プロセスの標準化

・ＩＴを活用した購買行動の分析

・顧客の信頼獲得と広報の活用

営業活動の分析と改善

・営業活動の現状把握と分析

・顧客が求める価値の分析

・営業活動の改善策の検討

マーケティングの本質とマーケティング志向の営業活動を理解し、自社

の商品又はサービスの価値を提供するに当たってのマーケティング志向

の営業活動について、分析し、改善策の検討方法などを習得する。

コースのねらい

日 時 令和8年2月17日
9 : 3 0 ~ 1 6 : 3 0 ( 6 時 間 )

会 場 協同組合秋田卸センター

受講料 3,300円（税込）

締 切 定 員 15名

マーケティング志向の

営業活動の分析と改善

コース番号027-045

中堅層

2

営業部門責任者、系列販売

会社役員を歴任。退職後、

マーケティング研修・営業

研修の講師として活動中。

講 師

営業活動で

成果を上げる

手法を学ぼう！

https://www3.jeed.go.jp/akita/poly/biz/seisan.html
https://www3.jeed.go.jp/akita/poly/biz/seisan.html
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