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秋田職業能力開発促進センター

(ポリテクセンター秋田)
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https://www3.jeed.go.jp/akita/

poly/biz/seisan.html

ポリテクセンター秋田 生産性向上支援訓練のご案内

推奨対象者

開
講

基本項目 主な内容

提案型営業とは

・営業を取り巻く環境の変化

・売る力と価値を提案する力

・提案型営業の基礎知識

・提案型営業の要素（仮説設定の考え方、

提案に求められるスキル、課題の特定と対策）

顧客ニーズと

自社商品・サービスの

強み分析

・3C(Customer､Competitor､Company)分析

・市場・顧客の変化を知るファイブフォース分析

・自社の強み・弱み（SWOT分析など）

・成功するための要因(Key Success Factor)

新規顧客、新商品・サービスの開拓ができる提案営業の手法を

学び、実際の顧客を想定し営業側から能動的（自発型）な提案が

できる営業手法を習得する。

コースのねらい

提案型営業の

セオリー《成功法則》を掴もう!

日 時 令和 7 年9月3日
9 : 3 0 ~ 1 6 : 3 0 ( 6 時 間 )

会 場 協同組合秋田卸センター

受講料 3,300円（税込）

締 切 定 員 15名

提案型
営業手法

コース番号049-024

初任層

9

協同組合秋田卸センター
(秋田市卸町3-6-3)

会 場

実施機関

有限会社ネオリブラ

伊藤 裕樹 氏

コンサルタントとして、

60業種150社あまりの

指導実績があります。

講 師

https://www3.jeed.go.jp/akita/poly/biz/seisan.html
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